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银娱续办商业配对专场  

与本地中小企觅商机发展多元产业   
 
2016 年 9 月 14 日 －银河娱乐集团（下称「银娱」）于今年七月首办「银娱中小企商业

配对专场」之后，今天，于「澳門銀河™」－澳门 JW 万豪酒店大宴会厅续办第二次商业

配对专场，吸引了超过一百八十间本地中小企业代表参与。 
 
是次商业配对专场专注于物业服务、工程部件、酒店用品、专业服务及资讯科技五大类别

采购范畴的产品及服务，代表着总值超过澳门币四十亿元的商机。银娱安排了相关部门主

管与中小企业代表进行一对一面谈，而中小企业代表则向主管们介绍公司背景资料以及产

品信息、展示公司产品和样本，并回答有关公司和使用产品的相关提问。中小企代表谭致

宁先生感谢银娱提供机会让他们参与这次商业配对专场并表示，是次配对专场能让中小企

代表即场了解到银娱的采购需求，对中小企帮助很大。澳门中华总商会副理事长余健楚先

生以及常务理事徐达明先生下午到场视察，与银娱首席营运总监－澳门祁嘉杰先生、「澳

門銀河」营运董事乐启诚先生、银娱采购高级副总裁王俊嘉先生以及银娱公共关系助理高

级副总裁林志成先生会面，就如何为中小企业提供更多商机和发展方向交流意见。 
 
澳门中华总商会副理事长余健楚先生认为：「『银娱中小企商业配对专场』现在逐渐取得

成效，目前，中小企最重要的工作是提高其产品质量，虽然大企业会减底产品数量的要

求，为中小企制造商机，但仍要确保质量合符标准。现在所有博彩营运商的大门已打开，

一切要求都透明化，中小企可思考自身条件从而发掘商业机会。」 
 
银娱采购高级副总裁王俊嘉先生表示：「于 2015 年，银娱与本地中小企合作采购项目占

总额的百份之十五，直至今年，以过去十二个月计算，银娱与本地资金中小企合作的采购

项目达百份之二十四，增幅达六成。此外，自七月首办『银娱中小企商业配对专场』之

后，成功登记及已成为银娱提供服务的本地中小企数目的增幅达百份之廿五，成效令人鼓

舞。」 
 
银娱亦邀请了中国银行澳门分行、大西洋银行和中国工商银行（澳门）等机构派员到现场

向中小企业代表介绍各类金融产品，并提供相关的财务咨询服务。此外，澳门生产力暨科

技转移中心在现场设立专柜，向中小企业介绍相关培训计划，并可即时报名。生产力中心

在网上开设了中小企营商资讯平台，让中小企业代表了解更多银娱采购流程和投标项目，

而且设立热线，为中小企提供技术上的支援。 
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商业配对专场结束后，银娱将会详细了解中小企商品细节及发展潜力，而符合资格的中小

企将可参与标书竞投，成功投得标书的中小企将可参与为期九至十二个月的「供应商发展

计划」。「供应商发展计划」是银娱、中总和澳门生产力暨科技转移中心合作推出，旨在

透过提供咨询及培训，协助合资格的中小企业拓展业务，从而确保中小企可持续发展，并

定期举行会议跟进和检讨中小企的成效，搭建发展平台，建立长久的合作伙伴关系。 
 
为了支持中小企业在澳门的长远发展，今年五月，银娱联同澳门中华总商会合作推出了

「本地中小企采购合作计划」，获经济局、澳门贸易投资促进局及澳门生产力暨科技转

移中心的支持，致力为中小企创造良好的营商条件，推动澳门可持续的经济发展。银娱

今年七月推出首场「银娱中小企商业配对专场」，主要为餐饮类别而设，接洽了逾七十

位中小企业代表。银娱会继续配合澳门特区政府的五年发展规划，加大力度扶持中小企

业的发展，进一步把澳门发展成为「世界旅游休闲中心」。 
 
 

– 完 – 
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图片说明： 
 

 
P001：澳门中华总商会副理事长余健楚先生（左三）、澳门中华总商会常务理事徐达明

先生（右一）、银娱首席营运总监－澳门祁嘉杰先生（右三）、「澳門銀河」营运董事乐

启诚先生（右二）、银娱采购高级副总裁王俊嘉先生（左二）以及银娱公共关系助理高级

副总裁林志成先生（左一）出席商业配对专场。 
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P002：银娱安排了相关部门主管与中小企业代表进行一对一面谈。 
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P003：中小企代表向主管们展示公司产品和样本。 
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P004：银娱团队为员为中小企代表进行登记并赠送银娱资料包作纪念。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


